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CAMPUS

TRAFFICKER DIGITAL 2.0

(Complemento del Trafficker Regular)

Duracion Frecuencia

8 clases (2 meses) 1vez por semana de 18:00 a 19:30 hs

Formato por clase Enfoque

1:30 hs virtual o presencial 50% técnico/tedrico + 50% mentoria/consultoria
aplicada

D Objetivo: pasar de "operar campafas" a pensar, diagnosticar, priorizar y escalar como un perfil senior.
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;Para quién es?

Para quienes ya:

% Realizaron el curso de trafficker digital en Eunoia Campus.

% Corren campanhas (o ya vieron lo esencial en Trafficker regular).

% Entienden métricas basicas.

% Y quieren subir de nivel en estrategia, criterio, escalado,
reporting y consultoria.
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cQué vas alograr al final?

Vas a salir con:

Playbook Senior Un método propio

Para analizar y mejorar cuentas sin depender de "la
receta magica'.
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Metodologia

Estructura fija (90 min)

40' — Bloque Técnico 50'— Bloque Mentoria
Frameworks + criterios + ejemplos reales Clinica aplicada
Qué hacer /por qué /cuando Revision de casos, cuentas, rol de consultoria

A Bloque Técnico - 44.44%

A Bloque Mentoria - 55.56%
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Como se trabaja (dinamicas de mentoria)

% @ Lo

Account Clinic War Room de decisiones Roleplays profesionales

Revisamos casos por clases. ";Qué tocar primero?" — Impacto Discovery call, reporte, objeciones
Todos los alumnos participan. vs esfuerzo. y propuesta.
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CLASE 1

Mentalidad Senior + Diagnéstico de negocio

Bloque Técnico Bloque Mentoria

Clinica: definimos para cada caso North Star Metric + 3
KPIs + senales de alarma

Entregable

"Mapa de negocio + KPIs" (1 pagina)
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CLASE 2

Ecosistema & Funnel omnicanal (Paid + organico +
CRM)

Bloque Técnico Bloque Mentoria

Armado en vivo: blueprint de casos de uso (servicios vs
ecommerce vs B2B)

Entregable

"Blueprint de ecosistema" (canales + objetivos + eventos)
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CLASE 3

Atribucion moderna (sin magia) + medicion en
contexto iOS/cookies

Bloque Técnico Bloque Mentoria

Diagnostico guiado: "qué dato falta" + "qué prueba haria
para validar"

Entregable

Checklist de medicion + hipotesis de atribucion
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CLASE 4

Google Ads avanzado (Search + Performance Max)

Bloque Técnico Bloque Mentoria

Auditoria express: fugas + quick wins + plan de accion 7
dias

Entregable

"Plan de optimizacién 7 dias — Google"
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CLASE 5

Meta Ads avanzado (estructura, escalado y lectura
fina)

Bloque Técnico Bloque Mentoria

War Room: qué tocar primero / qué NO tocar (con casos)

Entregable

"Arbol de decisiones Meta" (si pasa X » hago'V)
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CLASE 6

Creatividad para performance
(testing sistematico)

Bloque Técnhico Bloque Mentoria

Taller: cada alumno arma su set
de variaciones + plan de
produccion realista

Entregable

Matriz creativa + brief para
disefiador/UGC
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CLASE 7

B2B Ads (LinkedIn) + funnel realista

Bloque Técnico Bloque Mentoria

Roleplay: discovery call B2B + expectativas + plazos +
reporting

Entregable

Funnel B2B + guidon de llamada de discovery
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CLASE 8

Gestion Senior (clientes, pricing, reporting) + cierre
consultivo

Bloque Técnico Bloque Mentoria

Presentacion final tipo consultoria: diagndstico + plan 30
dias por caso

Entregable

Portfolio 2.0 + Plan 30 dias (prioridades + roadmap)
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Entregables del curso (lo que te llevas)

Al finalizar el curso, contas con un set completo de herramientas listas para usar:

Playbook Senior

Checklists + frameworks +
arboles de decision

Funnel B2B + script de
discovery

Guion y estructura para clientes
B2B

Plan 7 dias Google + Arbol de
decisiones Meta

Herramientas de optimizacion
listas para aplicar

Portfolio 2.0 + Plan 30 dias

Prioridades + roadmap para

presentar como consultor senior

Matriz creativa + brief de
produccion

Sistema de testing sistematico

para creativos
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Requisitos sugeridos (para aprovecharlo de
verdad)

Base previa Compromiso

Haber cursado Trafficker regular o tener base Compromiso con entregables cortos por clase
equivalente

D Este programa estd disefado para quienes ya tienen experiencia operando campanas y quieren dar el salto a
un perfil senior, estratégico y consultivo. Si cumplis los requisitos, estas listo para el siguiente nivel.



Cronograma de clases

El programa se extiende a lo largo de 8 semanas, con una sesion en vivo por semana para asegurar una inmersion

profunda y un aprendizaje continuo. Las clases se impartiran 1jueves y luego seria los viernes de cada semana de 18:00

hs a 19:30 hs, iniciando en la fecha indicada:

01

02

Clase 1: Jueves, 30 de abril

Mentalidad Senior + Diagndstico de negocio

03

Clase 2: Viernes, 8 de mayo

Ecosistema & Funnel omnicanal (Paid + organico + CRM)

04

Clase 3: Viernes, 15 de mayo

Atribucion moderna (sin magia) + medicién en contexto
iOS/cookies

05

Clase 4: Viernes, 22 de mayo

Google Ads avanzado (Search + Performance Max)

06

Clase 5: Viernes, 29 de mayo

Meta Ads avanzado (estructura, escalado y lectura fina)

Q7

Clase 6: Viernes, 5 de junio

Creatividad para performance (testing sistematico)

08

Clase 7: Jueves, 11 de junio

B2B Ads (LinkedlIn) + funnel realista

Clase 8: Jueves, 18 de junio

Gestion Senior (clientes, pricing, reporting) + cierre
consultivo

[J Lasfechas pueden ajustarse ligeramente segun el calendario y festivos, pero el ritmo semanal se mantendra

constante.



